Account Manager inom ortopedi for svenska och norska marknaden.

NordiCare AB vaxer och vi soker nu en Account Manager till vart ortopediteam fér den
svenska och norska marknaden. Vi séker dig som kan bidra med gedigen produkt- och
branschkunskap och vill vara med i var expansion och resa framat.

Om tjansten

Som Account Manager pa NordiCare ansvarar du for forsaljning till vara befintliga och nya
kunder. Den huvudsakliga arbetsuppgiften ar att bygga langsiktiga relationer, generera
forsaljning, identifiera nya affarsmojligheter och 16sa kundernas utmaningar.

Du ingar i vart ortopediteam och arbetar med nyckelkunder pa den svenska respektive
norska marknaden. Ditt geografiska distrikt (inom respektive land) bestams i
overenskommelse med NordiCare beroende pa din bostadsort.

Ortopediteamet ansvarar for vart sortiment av ortoser, framst inom kna, fot, rygg och axel.
Vara kunder ar framfoérallt ortoped- och akutavdelningar pa sjukhus samt privata
ortopedkliniker. Du ansvarar for férsaljningsutvecklingen inom ditt produktomrade och
distrikt under ledning av forsaljningschefen och i samarbete med ditt team. Ditt arbete utgar
ifran budgeterad forséaljning och planerade fokusprojekt.

Arbetsuppgifter

e Skapa tillvaxt genom att utveckla och férdjupa affarsrelationerna till vara befintliga och nya
kunder i Sverige samt Norge.

e Planera och genomfdra fysiska moten hos vara kunder.

e Arrangera produktutbildningar och kundevents.

e Deltaga i, planera och folja upp massaktiviteter.

e Arbetet ar en heltidstjanst och du utgar ifran ditt hemmakontor.

Din bakgrund och vara 6nskemal

Vi soker dig som antingen har erfarenhet fran branschen med uppsodkande forsaljning mot
varden eller har en klinisk bakgrund som exempelvis ortopedingenjor, gipstekniker,
sjukskoterska, fysioterapeut eller motsvarande. Ortopedierfarenhet ar ett 6nskemal (men
inget krav).

For att lyckas i din roll som Account Manager ar du bekvdm med att arbeta mot vara stallda
mal och du har dven en stark egen drivkraft. Du har goda kunskaper i svenska och engelska
och uttrycker dig val i bade tal och skrift. Kunskaper i norska ar meriterande (men inget
krav).

Tjansten innebar resor och ca 40-50 dvernattningar per ar vilket innebar att du skall ha
korkort och kunna resa obehindrat i tjansten. Limplig bostadsort ar inom Skane,
VGR/Halland eller Stockholm (med ca 12 mils omkrets).

Dina personliga egenskaper

e Du dr en driven och resultatinriktad person.

e Du ar social med god kommunikationsférmaga och har ett genuint intresse for manniskor.

e Du ar nyfiken och vill forsta dina kunders beslutsprocesser.

e Du motiveras av att arbeta med produkter som férbattrar varden och vardagen for
patienter och brukare.

e Du dr ansvarstagande och sjalvstandig i ditt arbete.



NordiCare erbjuder

e En inspirerande arbetsplats bestdende av kunniga och entusiastiska kollegor som ger dig
en forstklassig support.

e Ett gediget introduktionsprogram, kontinuerlig utbildning i vart produktsortiment och
forsaljningskunskaper.

e Goda karriarmojligheter — antingen genom att klattra inom saljorganisationen eller inom
vara andra fokusomraden. Vi vill att du vdaxer med oss!

e Konkurrenskraftig 16n (fast + provision) och férmanliga anstallningsvillkor som exempelvis
extra tjanstepension, friskvardsbidrag, tjanstebil, dator, telefon m.m. m.m.

Vill du veta mer?
For mer information kontakta forsaljningschef Helena Peters pa NordiCare, 0705-15 91 20
eller helena.peters@nordicare.se

Valkommen med din ansdkan!

Skicka in din ansdkan, markt “Account Manager” innehallande CV/meritforteckning och en
kort personlig beskrivning till helena.peters@nordicare.se.

Urval och intervjuer sker I6pande. Valkommen med din ansdkan!

Kort om NordiCare

NordiCare ar ett branschledande svenskt foretag som tillverkar och saljer medicintekniska
produkter inom produktomradena ortopedi och kirurgi. Var drivkraft ar att skapa produkter
och |6sningar som ger vara kunder och patienter ett mervarde som bidrar till en battre vard.
Med 6ver 20 ars erfarenhet av salj, upphandling och egen produktutveckling erbjuder vi
professionell service inom vara samtliga expertisomraden. Var hemmamarknad ar Norden
och vara kunder finns i forsta hand pa offentliga sjukhus och privata klinker.

Idag ar vi ar cirka 25 anstdllda med huvudkontor i Viken utanfor Helsingborg.
www.nordicare.se
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